S&P Unternehmerforum ist ein zertifizierter

Weiterbildungstrager nach AZAV, O-Cert S & P Unterneh merforum

und DIN EN 1SO 9001 : 2015. Seminare - Inhouse-Trainings
Wir erfiillen die Qualitats-Anforderungen des ESF.

Erfolgreiche Prasentationen —So werden Sie Profil

Interaktives Training mit maximal 8 Teilnehmern

> Erfolgreich Prasentieren und Verhandeln unter Druck

> Uberzeugend Auftreten und die Persénlichkeitwirken lassen

> Starke Argumentations- und Verhandlungstechniken beim
Kundenbesuch

> 3 Interaktive Trainingsmodule: Praxisnahe
Simulationstibungen fiir nachhaltige Prasentations- und
Verhandlungsstarke

Zielgruppe:

> Geschaftsfiihrer, Vorstand, Prokuristen, Manager, Fliihrungskrafte,

> Leiter und Mitarbeiter aus den Fachbereichen Vertrieb, F&E, Personal,
Rechnungswesenund Controlling

lhr Nutzen: lhr Vorsprung: Termine:
1. Tag JederTeilnehmer erhalt mit dem 25.-26.04.2019
Seminar folgende S&P-Produkte: Luzern & Genf

UberzeugendPrisentieren

+ Leitfaden: Erfolgreich Prasentieren

Prasentationstechniken: 12.-13.07.2019

Korpersprache, Rhetorik &Co. + S&P Test : Eigene Kommunikations- Winterthur
Starken einschatzen
2.Tag 27.-28.09.2019
+ S&P Leitfaden:Erfolgreich
Die 10 wichtigsten Schlagfertigkeits- Verhandelnin schw?erigen Bern &Luzern
techniken Situationen
g/lit ur:\fairen Tak,:iklfn h + Sofortmalnahmenfiir héhere
urchsetzungsstarkumgehen Abschlussquotenim Kundengesprach
+ S&P Leitfaden: Besprechungen
durchsetzungsstark moderieren
Preis:
So 1.180,- €

Zzgl. 19% MwSt.

werden Sie

Im Preis enthalten:

Pl’ase ntatiOnS- Teilnehmerunterlagen als PDF,
. 3-Gange-Meni, Kaffee, Tee,
Profi

Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen




S &P Unternehmerforum
Seminare - Inhouse-Trainings

Programm 1. Seminartag

09.15Uhr BegriiBung
Kaffee und Getranke

09.30Uhr-13.00Uhr Uberzeugend Prasentieren

> First Steps: klare Zieldefinitionund Analyse der Situationund Zielgruppe

> Dos & Don‘ts — Unverzichtbare Qualitatskriterien fiir abschlussorientierte
Vortrage

> Nachhaltige Wirkung - Ihre Personlichkeitim Zentrum der Prasentation

> Aufmerksamkeit sichern — Zuhorer fesselndurch ,Storytelling”
> Selbstbewusstinteragieren, diskutieren und verhandeln

> Prasentierenim Vertrieb — Den Kundenbesuch zum erfolgreichen
Abschlussbringen

13.00Uhr-14.00 Uhr Gemeinsames Mittagessen

14.00Uhr-17.30Uhr Prasentationstechniken: Korpersprache, Rhetorik & Co.

Training 1: Produkte/Leistungen souveranprasentieren

> Darstellung des eigenen Produktes (Prasentationstibung der Teilnehmer)

M |t > Interaktive Auswertung, Feedback und Besprechungder
Prése ﬂtationen Prasentationen

u b erzeu g en > Eigene Starken erkennen - Prasentationsverhalten nachhaltig
verbessern

> Souveran auftretenund Kunden tberzeugen

> Den Kundennutzen vor Augen fihren und Preise gekonnt verteidigen

Die Teilnehmer erhalten

+ S&P Leitfaden: Erfolgreich Prdsentieren — Techniken und Strategien fiir
Préisentationen unter Zeitdruck

+AufWunsch des Teilnehmers ist ein Videomitschnitt
fiir die eigene Einschdtzung mdglich
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Programm 2. Seminartag

08.30Uhr-12.00Uhr Die 10 wichtigsten Schlagfertigkeitstechniken

Training 2: Mit Einwénden/Fragen selbstbewusst umgehenund
sicher Argumentieren

> Die eigenen Botschaften aufden Punkt bringen

> Interaktive Auswertung, Feedback und Besprechung der
Einwandbehandlung

Ve rha nd I un 95' > Eleganter Umgang mit unsachlichen Einwandenund
geSChiCk Kommentaren

bei E| nWé nden > Das Ziel im Blick— Was wenn Sie den roten Faden

verloren haben?

Die Teilnehmer erhalten
+ S&P Leitfaden: Erfolgreich Verhandeln in schwierigen Situationen

+ S&P-Test: Eigene Kommunikationsstdrken einschdtzen

12.00 Uhr-13.00 Uhr Gemeinsames Mittagessen

13.00Uhr-16.00 Uhr Mit unfairen Taktiken durchsetzungsstark umgehen
Training 3: Umgang mit Manipulation und unsachlichen Spielarten

> Fragetechniken gezielteinsetzen und Entscheidungen
herbeifiihren

> |n entscheidenden Situationen das Ruder Gibernehmen-
effektive Gesprachslenkung

> Im Verhandlungspoker einen klaren Kopfbewahren

Die Teilnehmer erhalten

S&P Leitfaden zu Besprechungendurchsetzungsstark moderieren

Ab 16.00 Uhr Offene Gesprachsrunde



Referenten

Achim Schulz
Geschéftsfihrer Schulz& Partner GmbH

Herr Achim Schulzgriindete Schulz & Partner
2007.Erberatseit 22 Jahren mittelstandische
Unternehmenund Banken.

Zu seinen Branchen-Schwerpunkten zahlen
Anlagenbau, Automotive, Banken, Finanz-
dienstleister, Gesundheitswesen, Handel sowie
Non-Profit-Organisationen.

Er beratUnternehmenin Umbruch-und
Veranderungssituationen, bei Nachfolge-
Losungen sowie inTeam-
Entwicklungsprozessen.

Sandra Westphalen

FachbereichTeamentwicklung

Frau Sandra Blomeyer berat Unternehmen,
Krankenhauser, Hochschulen und Verwaltungen
in den Bereichen Personlichkeitund
Kommunikation, Team- und Fiihrungs-
krafteentwicklung sowie Rhetorik, Moderation
und Prasentation.

Aufgrund ihrerlangjahrigen Erfahrung als
FUhrungskraft vermittelt
sie Inhalte aus der Praxis fur die Praxis.

S &P Unternehmerforum
Seminare - Inhouse-Trainings

Jorg Reinhardt

Fachbereich Vertrieb und
Unternehmensentwicklung

HerrJorgReinhardt war 23 Jahre lang bei
der Dresdner Bank und der Commerzbank
tatig. Zu seinen Schwerpunktenzahlendie
Vertriebssteuerung und-intensivierung.

Als Projektleiter hat er Veranderungsprozesse
in den Bereichen Vertriebsorganisation
und Kundenbetreuung erfolgreichumgesetzt.

Aktuellisterals kaufmannischer Leiter fiir das
Finanzmanagement einer Krankenhausgruppe
zustandig.
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Leistungsangebot von Schulz & Partner

> Personalsuche /-Auswahl von > Nachfolgeberatung und-Suche
Fach- und Flihrungskraften
> Aufsichtsrats- und Beiratstatigkeit
> Interim Management
> Durchfiihrung von 360 Grad Feedbacks
> Projekt-L6sungen aufZeit
> Mediation
> Umsetzungsbegleitung
> Business Coachingund Fuhrungstrainings

lhr Vorsprung in der Praxis

4 )

S &P Vorsprung | IR LA 4 LIS S & P Produkte S &P Produkte

furden fardie far

Seminare &
Inhouse-Trainings Mittelstand Nachfolge Banken

\_ J

Gerne informieren wir Sie Gber weitere Seminare und Inhouse-Trainings. Sie erreichenuns auch
Uber www.sp-unternehmerforum.de

Teilnehmer haben auch folgende Seminare gebucht:

> Richtig Fiihrenim Vertrieb
Potentiale voll ausschopfen — Umsatze steigern — Vertriebsziele sicher erreichen

> Bilanz-Wissen Kompakt
Bilanzen lesen, verstehen und steuern

> Geschaftsflihrung kompakt
3 Top-Bausteine fir die Praxis: Das Unternehmen erfolgreich auf Kurs halten!

> Mit Motivationzu Spitzenleistungen
Richtig motivieren und Ziele sicher erreichen!

> Kompaktkurs Word, Excel &Co.
Die wichtigsten Funktionen fiir Anwender und Entscheider



Anmeldung online: , S &P Unternehmerforum
https://sp-unternehmerforum.de/seminar-formular/ ) o g
Seminare - Inhouse-Trainings

oder E-Mail an: service@sp-unternehmerforum.de

Erfolgreiche Prasentationen —So werden Sie Profi!

Seminarpreis: 1.180,- € zzgl. 19 % MwSt.- Produkt-Nr. GO5
Es geltenunsere AGB’s, welche Sie unter www.sp-unternehmerforum.de einsehen kdnnen.

o @ Schon gewusst? Teilnehmer aus fast allen Bundeslandern konnen sich vom Europdischen

« ESF . i . . : .
. Sozialfonds fordern lassen. Die Fordervoraussetzungen finden Sie auf unserer Férder-Landkarte
Chancen fivdern .
wenamnmems aosecrnnns UNTET WWW.Sp-unternehmerforum.de/seminarfoerderung/

uuuuuuuuuuuuuuuuuuu

Ja, ichnehme am folgenden Seminar teil (bitte auswahlen):

0025.-26.04.2019 (O lLuzern O Genf O Nein, ichkann leider nicht teilnehmen. Bitte
012-13.07.2019 Winterthur informieren Sie mich iberweitere
Veranstaltungstermine
027.-28.09.2019 (OBern (O Luzern
O Nein,ichkann leider nicht teilnehmen.
) Bitte Uibersenden Sie uns die Vortragsunterlagenals
[] Buchung 2-Tages-Seminar PDF-Version gegen eine Schutzgebiihr von 390,00 €

[] Buchung Seminartag/e zzgl. Mwst.
[(J1.Tag []2.Tag (Versand der Unterlagen erfolgt nach Eingang der

Zahlung und Stattfinden des ersten Seminartages).

Wie sind Sie auf uns aufmerksam geworden? Vielen Dank fur lhre Auskunft.

[] Empfehlung [] Internet [C] Newsletter [C] Seminarportal

[C] Telefon/Personlicher Kontakt [] Personliches Anschreiben

D E$F—F6rderur)g iS:t beant'ragt . Bei Anmeldung eines 2. Teilnehmers erhalten
(Bitte legen Sie eine Kopie des Antrages bei) “ Sie jeweils 10% Preisnachlass.

Name und Positionim Unternehmen Name und Positionim Unternehmen

Unternehmen Anzahl der Beschaftigten

StralRe, PLZ/ Ort

Telefon Telefax

E-Mail

Datum / Unterschrift

Diese Anmeldungwird durch meine Unterschrift verbindlich! Se rVice \

089/452 429 70-100



